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AKTUELLA AFFARER

Vi har nu tecknat kontrakt med Vene-
zuela for leverans och installation av
transmissionsutrustningar i dstra Ve-
nezuela. Huvudstaden Caracas kommer
ddrmed att forbindas med Puerto de la
Cruz, Ciudad Bolivar, Puerto Ordaz
sam{ fem andra orter. Den erforder-
liga bidrfrekvensmaterielen utgéres av
ett tiotal 60-kanalterminaler ZAR 60
och lika ménga 12-kanalterminaler
ZAR 12. Dessutom ingdr genomkopp-
lingsfilter for 12-grupper, reservima-
teriel o. dyl. Bestéllningen omfattar
dven radioutrustningar, som tillverkas
av Elektrisk Bureau. De #r av typen
2RL5, vilken 4r en modernisering av
1RL10. Totalt erfordras ett tjugotal
terminalstationer och ett tiotal mel-
lanforstirkare, samtliga med stand-by.
Antenner med feeder-kablar, antenn-
filter o.dyl. ingar ocksi i bestillning-
en., Till kontrakten pa materielleve-
ranser dr knutet ett kontrakt for in-
stallation av utrustningarna.

Frin Nya Zealand har vi erhallit be-
stdllning pa 20 birfrekvensterminaler
for kraftledningstelefoni. Detta innebér
en ytterligare utbyggnad av det niit,
som redan nu arbetar med vira utrust-
ningar.

Argentina har bestdllt ett 16-kanal-
system for blankledningar.

FRAN FORSTARKARGRUPPEN

Laboratoriearbetet pd de i 12 MHz-
terminalen ingdende bredbandforstir-
karna for 900 och 2700 kanaler #r nu
avslutat. Den storsta svarigheten har
varit att dimeasionera och méta mar-
ginalen mot sjdlvsviangning. Dessa
mitningar méste goras over eft mycket
stort frekvensomride, 6 kHz till 150
MHz. Sdrskilt vid hoga frekvenser &r
man mycket beroende av forstidrkarens

geometri. Salunda dr vissa kopplings-
tradars lingd mycket kritisk, endast
5 mm variation kan tillitas.

Pagdende langtidsprov pi masteroscil-
latorer visar, att den O©nskade fre-
kvensnoggrannheten 5 x 108 nu kan
erhdllas under en tidsperiod av en
méanad. Masteroscillatorn kommer att
styra moduleringsfrekvenserna for
2200 kanaler. Om den i stillet skulle
styra en klocka, skulle denna dra sig
ca I sekund per ar.

INGENJORSMOTE 1 DARMSTADT

I Darmstadt har den tyska ingenjors-
sammanslutmingen VDE anordnat en

~ foredragsserie behandlande telefoni

och mitteknik. Ett foredrag om STC:s
klenkoax var instruktivt men fore-
dragshillaren lyckades nog ej helt
overtyga om systemets lonsamhet.

Korthéllssystem hade tilldelats tre
foredrag. Siemens behandlade pulsfas
och pulskod ©Over parkabel., Mix och
Genest redogjorde for ett 12-kanalsys-
tem for terminalforbindelser inom en
nédtgrupp. Systemet medger kanske
anvidndning av momentankompander pé
13gfrekvenssidan. Programkompander
beskrevs av Siemens. Datatransmis-
sion tilldrog sig stort intresse. Marco
frin M.& G. holl ett bra foredrag om
ett overforingssystem for normala te-
lefonférbindelser. Han visade sig ha
samma. uppfattning i vdsentliga fragor
som vi hidr pA LME. Mittekniken son~
derfoll i en teoretiskt betonad del och
enmera praktisk del inriktad pa ratio-
nalisering och automatisering. Den se-
nare visade att vi pa T ligger vil fram-
me di det giller rationella mitmetoder.
Motet demonstrerar pa ett tydligt sitt
den snabba tekniska utvecklingen inom
transmissionstekniken. Ett problem
somblir allt svirare dr frigan:vad skall
man satsa sina utvecklingspengar pa?



T:s UTLANDSFORSALIJNING

Som bekant har LME ett vitt utgrenat
nit av egna forséljningsbolag och agen-
ter, vars stridvan ar att fora LM-pro-
dukterna ut pa viarldsmarknaden. Kon-
takten med representanterna i utlandet
skots for T:s del ndrmast av Ffb och
Ffu,

Nir det giller forsdljningen till tek-
niskt hogt kavlificerade kunder, modell
Televerket i Sverige, Telegrafstyret i
Norge m.fl., finns ofta av kunden nog-
grant uppgjorda specifikationer som
underlag for offertarbetet. Bearbet-
ningen av kunder i de "transmissions-
tekniskt underutvecklade" lénderna
fordrar didremot i ménga fall langt
‘glende forstudier av trafikunderlag,
ev. befintliga forbindelsers beskaffen-
het, utbredningsmitningar for radio-
lankar etc.

I motsats till vad vi dr vana vid hir i
Sverige, finner man i Asien, Afrika
och Sydamerika ofta stider med tusen-
tals telefonabonnenter men didr abon-
nenter i skilda lokalstationsomraden
har ingen eller endast en teoretisk
chans att telefonledes kontakta var-
andra. I Colombia fanns enda till 1956
endast ett par kortvagsradiotelefoni-
forbindelser mellan Bogota och Bar-
ranquilla, vilka stdder vid samma
tidpunkt hade 80.000 resp. 19.000 lin-
jer. (Stockholm innanfor tullarna har i
dag ca 275.000, centrala Goteborg ca
160.000, Eskilstuna ca 20.000 linjer.)
Forklaringarna till dessa forhallanden
dr flera. Lokalstationerna &r ofta
kommunalt eller privat dgda och nagon
samordnande myndighet finns ej. En
annan forklaring dr att 1éngdistansfor-
bindelser krdver relativt stora inves-
teringar. Det bor dock framhallas, att
sedan goda interurbanforbindelser
mdojliggjorts brukar dessa utgodra syn-
nerligen goda inkomstkillor for tele-
fonforvaltningarna.

De inledande kontakterna med kunden
sker i allminhet genom vara piatsre-
presentanter, som undersoker kundens
behov och forsoker inrikta kraven pa
att passa vara produkter. Hirvid be-
hover representanten ofta stod fran
Stockholm och detta stéd ges i form av
beskrivningar, forslag till lampliga
losningar, budgetpriser etc. Dessutom

visar det sig ménga ganger ldmpligt,
att ndgon specialist fran Stockholm
dker ut for att pd ort och stille gora
sig bekant med de lokala forhdllandena.
Det #r ju si, att &ven om problemen
upprepar sig, finns det inga generella
losningar. Det slutgiltiga forslaget
maéiste anpassas till vad som dr mojligt
ur ekonomisk och teknisk synpunkt.

Vira resurser ricker ej till att alltid
gora forundersokmingar. Ofta repre-
senterar en offertforfrigan ocksa var
forsta kontakt med ett projekt, vilket
dock spelar mindre roll, om forfragan
ir vil genomtinkt och héller sig till
internationella normer (CCI-rekom-
mendationer). Det forekommer emel-
lertid att specifikationerna dr synner-
ligen magra - "var god offerera 10
birfrekvensforbindelser mellan A och
B'"'" - och man méaste di bedéma, om
det overhuvudtaget dr ldmpligt och 16~
nande att ldgga ner det stora arbete,
som erfordras for att en god offert
skall kunna avges. I praktiken maste
man specialisera sig pa vissa mark-
nader lika vil som man forsoker und-
vika att splittra sina resurser pa for
maéinga produkter.

En god siljande offert dr ingalunda
liktydig med bestéllning. Offerterna
maste foljas upp, vilket innebir stin-
dig bevakning av kundens egen bear-
betning av inkomna anbud, diskussioner
om tekniska och ekonomiska fragor,
nya forslag och kanske nya offerter.
Nir vi i dag kan gliddja oss at en okad
orderingang, méste vi se det som re-
sultatet av manga ars anstringningar.
Forsidljningen av véara produkter dr
overhuvudtaget ett arbete pé lang sikt,
dir det giller att inte sla sig till ro
och att inte tappa taget, sedan man vél
arbetat sig in pa en marknad.

KURS I MAGNETISKA MATERIAL

Som ldrare i en vid KTH f.n. pigdende
fortbildningskurs har bl.a. medverkat
ing. V. Peterson och ing. B. Carleson,
som hallit foredrag om materialkon-
stanter resp. om dimensionering av
gpolar och transformatorer.

UTNAMNING

Ing. Ouvrier har fr.o.m. den 1.10.
titltritt befattningen som chef for for-
stirkargruppen, Kda, i Darmstadt.



